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Dr. Florian Brandt, M.Sc. beschaftigt sich als Health Innovation Manager
bei der IKK Stidwest mit der Entwicklung, Umsetzung und Bewertung

Dr. neuartiger Ansétze zur Verbesserung der Gesundheitsversorgung. Versorgungsinnovationen mit
. Zusatzlich zu seiner beruflichen Tatigkeit forscht und publiziert er zu :

Florlan aktuellen gesundheitswissenschaftlichen Themen. Zuvor absolvierte Krankenkassen erfolgrelch umsetzen
er ein Studium der Wirtschaftswissenschaften und eine Promotion in -

B ran dt theoretischer Medizin an der Universitat des Saarlandes.

JVersorgungsinnovationen kommen im Gesundheitswesen

Dr. ElImar Waldschmitt absolvierte eine Ausbildung zum Industriekauf- genere/[ nur schwierig und mit groBer Zeitverzégerung an. [...]
mann in der Konsumgditerindustrie sowie ein Studium der Volkswirt- Di Blchlistsenrichtiane itsel Hilfe das Rad fii
schaftslehre in Marburg und Waterloo/Kanada mit anschlieBender M T L e L A R B e e L

Dr. Promotion. Seit 2007 ist er im Gesundheitswesen bei der BIG direkt den Marktzugang von Versorgungsinnovationen nicht un-
gesund tatig, derzeit als Vorstandsbeauftragter Strategie, digitales In- nétiagerweise wi rholtn rfunden werden m “

EI mar novationsmanagement und Politik sowie seit 2017 als Geschaftsfiihrer otigerweise wiederholt neu erfunden werden muss.

. des Healthy Hub. Vorangehende berufliche Stationen: Deutscher Bun-
Waldschmitt destag, Die Familienunternehmer e. V. Dr. Peter Haug, Chief Strategy Officer & Co-Founder, Noscendo GmbH
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Die beiden Autoren blicken auf eine jahrelange Erfahrung im Innovationsmanagement zuriick und haben
bereits an vielfachen MarkterschlieBungsprozessen in unterschiedlichen Versorgungsbereichen mitgewirkt:
ambulant und stationar, praventiv und kurativ, diagnostisch und therapeutisch, digital und ,analog”:

»Nach unzdhligen Gespréchen und mehreren Hundert Geschdftsmodellanalysen haben wir allerdings festgestellt,

dass

Ist ein gewinn-

bringendes Inver- Ist ein selbststandi-
Unser zentrales Anliegen: Eine nachhaltige Verbesserung der Gesundheitsversorgung im koope- kehrbringen inner- ges Inverkehrbringen
rativen Schulterschluss zwischen Start-ups und Krankenkassen. halb bestehender maoglich oder ist eine
Vergutungssysteme Kooperation mit
Der primdr adressierte Leser ist innovativer (Jung-)Unternehmer und méchte mit seiner Ist ein regularer moglich (z. B. durch einem anderen Leis- Wer ist der primar
Geschiiftsidee den sog. ersten Gesundheitsmarkt erschlieBen. Mit knapp 90 % aller dort Marktzugangsweg im Direktkooperation mit tungserbringer (LE) korrekte Ansprech-
versorgten Patienten hdilt die GKV hieran den tiberwiegenden Anteil. Allerdings gelten in SGBV abgebildet? einer Klinik)? erforderlich? partner?
der GKV bisweilen andere ,Spielregeln” als in anderen Mdrkten, was die Markterschlie-
Bung stark erschwert. Zudem werden Kaufentscheidungen hier nicht vom Patienten
selbst, sondern vom Arzt (im Wege einer Verordnung) bzw. einer Krankenkasse (im
Wege einer freiwilligen Kostentibernahme) getroffen. Im Hinblick auf Versorgungs- Selbststand |g
innovationen ist regelmdBig letzteres der Fall. Somit haben Partnerschaften mit . . mo g lich Krankenkasse
gesetzlichen Krankenkassen sowie Gewinnerzie-
lung nicht

maglich Kooperation Krankenkasse

Dr. Florian Brandt und Dr. Elmar Waldschmitt im Vorwort kein feglﬂafer erforderlich & LE
Marktzugang
Gewinnerzie- (
Versorgungs- | . 1 LE
. : ung moghch) \_
Innovation
Marktzuganﬂ (Zulassungs—
gem. SGB V) k stelle
Innovating Healthcare wendet sich an Menschen, die das Gesundheits- Belsplelgz _ Beispiele:
wesen voranbringen wollen: » Arzneimittel (§ 31) - BfArM
Innovative Unternehmen — » Hilfsmittel (§ 33) - GKV-5V
- DiGA (§ 33a) - ZPP

insbesondere Start-ups aus dem Gesundheitsbereich,

Krankenkassen,

Studierende und Lehrende von Gesundheitsstudiengangen,

Wissenschaftler mit Forschungsschwerpunkt,Healthcare Entrepeneurship” bzw.
LInnovationsmanagement im Gesundheitswesen’,

Finanzinvestoren und Beratungsunternehmen der Gesundheitsbranche.

Weitere Informationen zum Buch und Bestellung unter:
www.medhochzwei-verlag.de

Handelt es sich um
einen klassischen An-
wendungsfall fir eine

Start-up-Kassenko-

operation?

Ja

Nein
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